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RESUMO PROFISSIONAL

Experiéncia em analise financeira, logistica e gestdo comercial.

Especialista em balango patrimonial, andlise de estoque e custo de oportunidade, além da
implantacdo da curva ABC.

Histérico de redugao de 40% do estoque parado com aumento de vendas e implementacdo do Projeto
Revisao Prego Fixo.

Atuacdo na coordenacdo de equipes de despacho e vendas, logistica reversa e negociacdo com
transportadoras e foco na fidelizacdo e resgate de clientes, criacdo de estratégias comerciais e
pacotes de servigos.

FORMACAO ACADEMICA

Bacharel em Logistica - Centro Universitario Claretiano, 2013.

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

e GRUPO TONIELLO (HYUNDALI)
2024 a 2024 - Supervisor de Estoque e Suprimentos

Responsdvel pela analise técnica de balanco patrimonial e controle de estoque, garantindo precisao
nas informagdes financeiras e operacionais; coordena¢do da equipe de despacho e gestdo de
entregas, assegurando eficiéncia logistica e cumprimento de prazos; gestdo da logistica reversa de
itens avariados, reduzindo perdas e otimizando processos de devolucdo; negociacdo com
transportadoras, buscando reducdo de custos e melhoria na qualidade do servico de entrega.

e ITACUA MOTOS LTDA (GRUPO STEFANI-YAMAHA)
2018 a 2023 - Supervisor de Vendas, Logistica e Estoque

Responsavel pela andlise técnica de balango patrimonial e custo de oportunidade, auxiliando na
tomada de decisOes estratégicas; realizacdo de estudos de mercado e compras do departamento,
garantindo otimizacdo de custos e eficiéncia operacional; implantacdo e gestdo da curva ABC,
melhorando o controle e a rotatividade do estoque; coordenacdo e motivacdo da equipe de vendas,
impulsionando desempenho e resultados; reducdao de 40% do estoque parado, aumentando a
liguidez e elevando as vendas; implementacdao do Projeto Revisdo Preco Fixo, aprimorando a
precificacdo e competitividade.

Crescimento profissional: trajetdéria de Auxiliar de Vendas a Supervisor de Vendas, demonstrando
forte evolucdo na area comercial e de gestao.



e SUZUKI PREMIUM
2017 a 2018 - Supervisor da Area Comercial — Pés Vendas

Responsavel pela gestdo e acompanhamento de clientes, garantindo revisGes periddicas e alta
satisfacdo; desenvolvimento de pacotes estratégicos (combos de revisGes) para aumentar a adesdo e
fidelizacdo; programa de fidelizacdo Suzuki Premium, fortalecendo o relacionamento com clientes;
resgate de clientes inativos, implementando bonifica¢des, atendimento personalizado, descontos e
brindes; consolidacdo de parcerias estratégicas com seguradoras, ampliando oportunidades de
negocio e rentabilidade.

e ITACUA MOTOS LTDA (GRUPO STEFANI-YAMAHA)
2013 a 2017 - Supervisor de Vendas, Logistica e Estoque
2010 a 2013 — Vendedor
2007 a 2010- Auxiliar de Venas

Responsavel pela andlise técnica de balango patrimonial e custo de oportunidade, auxiliando na
tomada de decisGes estratégicas; realizacdo de estudos de mercado e compras do departamento,
garantindo otimizacdo de custos e eficiéncia operacional; implantacdo e gestdo da curva ABC,
melhorando o controle e a rotatividade do estoque; coordenagao e motiva¢ao da equipe de vendas,
impulsionando desempenho e resultados; reducdo de 40% do estoque parado, aumentando a
liguidez e elevando as vendas; implementacdao do Projeto Revisdao Preco Fixo, aprimorando a
precificacdo e competitividade.

Crescimento profissional: trajetéria de Auxiliar de Vendas a Supervisor de Vendas, demonstrando
forte evolugdo na drea comercial e de gestao.

FORMACAO COMPLEMENTAR

o Informatica: Windows — Word — Excel — Internet.
e Curso Complementar: Gestdo Estratégica de Custo (2011).
e Curso Complementar: Logistica Reversa (2013).

e Cursos complementares na area de logistica pela Montadora Yamaha.



