EDUARDO JOSÉ NOGUEIRA


Endereço: Av. Otto Werner Rosel, 777            Nacionalidade: Brasileiro	                
Bairro: Jardim Ipanema				            Estado Civil: Casado		                                                                                       
Cidade: São Carlos					            Idade: 48 anos
Telefone: (16) 3251-1089    Cel: 997319454
e-mail: multi.vidros10@hotmail.com / multividrosguariba@gmail.com


Objetivo: Comercial / Suprimentos

FORMAÇÃO
 
Bacharelado em Administração de Empresas com Habilitação em Comércio Exterior pela Universidade Paulista (UNIP) em Junho de 2001


EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL


 . Usina Açucareira de Jaboticabal S/A

Cargo: Descrição e Elaboração de cargos e salários para ISSO 9001:2000 
Principais atividades desenvolvidas: planejar e elaborar descrições de cargos e salários
Início: Julho de 1998
Término: dezembro 1998

      . Apparecida Cardozo Nogueira ME

 Cargo: Gerente Administrativo nas cidades de Guariba e Matão,
Início: Janeiro de 1999 até os dias atuais
Principais atividades desenvolvidas: desenvolver equipe de vendas (recrutando e treinando);
                      											 Gerenciamento de compras, listando , pesquisando produtos originais e seus similares conforme :qualidade, garantia , prazo de entrega e valor dos mesmos;	

Gerenciando , coordenando e treinando equipe de mão de obra; especializando em reparos automotivos.
                                                                                                                          		 Marketing;
		
Abertura de novos fornecedores e clientes;


      

           
PRINCIPAIS QUALIFICACOES:



[bookmark: _GoBack]Atendimento ao cliente , atento as características dos mesmo, pontuando suas necessidades e fidelizando os mesmos pela empatia .

Vasto conhecimento em veiculo de linha leve

Gerenciar compras, conforme: prazos de entrega, qualidade do produto, confiabilidade no fornecedor e valor

Gerenciar vendas, conforme: sazonalidade, medidores de desempenho, amostragem, produtos de lançamento e promoções, estoque pra virar capital de giro, feedback com clientes (pós venda) .

Busca constante de novos fornecedores e transportadores;
Manter bons relacionamentos com: fornecedores, transportadores , colaboradores e clientes externos;



CURSOS COMPLEMENTARES

. Gestão de custos e formações de preços
Instituição: Senac
Data: Julho/Agosto e Setembro de 2008

. EMPRETEC (Gestão Empresarial)
Instituição: Senac/ Sebrae
Data: Julho 2007 a Julho de 2008

. Potencializar e trabalhar com as diferenças dos clientes internos
Instituição: Sebrae

. Conhecendo e encantando o seu cliente externo
Instituição: Sebrae

. Como organizar e dirigir uma empresa
Instituição: ADEMPE


. Conhecimento de Informática: word, excel


IDIOMAS

. Inglês – intermediário
Em andamento


OBS: Disponibilidade para mudança de cidade e viagens.

