
 

Gabriel Luiz Zagatti Sabino 

Brasileiro, casado, 30 anos 

Rua Jamil Aued, 205, Jardim Galante, Cedral -SP, 15895-000 

Telefone: (17) 99757-4345 / E-mail: glzs1995@gmail.com 

OBJETIVO 

Exercer função relacionada à engenharia e vendas, prícipalmente como Supervisor 

ou Gerente de Engenharia ou Comercial. Relacionamento com cliente desde a 

prospecção até o pós venda, além de gestão de projetos de engenharia. Tenho   

conhecimento mais aprofundado com máquinas veículos e motores, por conta de 

minha  formação, além de vasta experiência na linha de pesados. 

FORMAÇÃO 
 

 Formado em Engenharia Mecânica pela Fundação Educacional de Barretos – UNIFEB 
no período de 2015 a 2019. 

 MBA em Vendas Marketing e Formação de Valor pela UNIBTA. Dezembro 2022 a 
dezembro 2023. 

EXPERIÊNCIA PROFISSIONAL 
 

 Julho de 2023 – Comercial Escandinávia Scania – São José do Rio Preto – SP 

Cargo: Gerente de Negócios e Soluções (Produtos Premium) 

Principais atividades: Gerenciamento de Carteira de Clientes; Visita em operações; 

Conhecimento do mercado; Apresentação dos produtos; Prospecção de clientes; 

Configuração do produto (produtos personalizados); Fechamento de negócios; 

Apresentação e fechamento da gama de soluções que a Scania oferece; Pós venda e 

fidelização. 

 Novembro 2021 a Abril 2023 – Comercial Grupo Vamos – São Paulo –SP 

Cargo: Gerente Comercial (Comercial de Locação de Pesados e Linha Amarela) 

Principais atividades: Gerenciamento de estrategias de vendas, avaliação dos cenários 

de mercado, criação de planos de vendas, prospecção, entendimento da necessidade 

do cliente para elaboração de proposta, visitas comercias e de negociação, fechamento 

de negócios com o acompanhamento desde o contrato até a implantação, pós venda e 

fidelização. 

 Maio 2019 a Janeiro 2021 – Estágio e Trainee SR Embalagens – Barretos SP 

Cargo: Estágio (Assistente de vendas) e Trainee (Engenharia de Produto) 

Principais atividades: Desenvolvimento de planilhas, viagem a clientes, assistência ao 

executivo de vendas, apoio de pós vendas aos clientes, desenvolvimento de novos 

itens com a engenharia. Desenvolvimento de produtos, análise de especificações de 

produtos, liberação de vendas após análise, acompanhamento em máquina no 

desenvolvimento de amostras, revisão de fórmulas. 

 2017 - Trabalho na equipe BAJA SAE – Barretos - SP 

(Projeto que tem por objetivo utilizar os conhecimentos adquiridos na Engenharia 

para desenvolver o projeto do Mini Baja, um carro destinado para competições). 

QUALIFICAÇÕES E ATIVIDADES COMPLEMENTARES 
 

 Inglês – Intermediário Level B1 (Cursando aulas particulares) 

 Curso de Gerenciamento de Portifólio e PMO – FGV (2021) 

INFORMAÇÕES ADICIONAIS 

 Conhecimento do Pacote Office com enfase em Excel Avançado. 

 Conhecimento do sistema SAP 
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