OBJETIVOPROFISSIONAL

Desenvolver minhas habilidades e também contribuir para o sucesso da empresa.

Em busca de uma oportunidade para desenvolver e melhorar meus conhecimentos,
e tambem algo que possa me instruir de forma crescente e continua, visando sempre o
crescimento entre mim e a empresa

EXPERIENCIA PROFISSIONAL

e Maurinho Veiculos
Outubro de 2021 aos dias atuais
Proprietario de loja de veiculos seminovos. Responsavel por compra, venda, avaliagao
de veiculos. Gestdo da empresa como um todo.

e Quricar Chevrolet
Agosto de 2020 a Outubro de 2021
Consultor de vendas de veiculos novos e seminovos, financiamentos, consorcios,
prospecgao e visitas a clientes.
Atuagdo na Concessionaria Filial de Santa Cruz do Rio Pardo, SP.

e Nolivel Veiculos, pecas e servigos Ltda.
Outubro de 2019 a Agosto de 2020
Gerente de vendas de veiculos novos e seminovos (gestdo de estoque de novos e
seminovos, relatorios de comissdes de vendas e F&I e gestdo de pessoas).
Atuacao na Concessionaria filial de Botucatu, SP.

e Honda Lago-San
Outubro de 2012 a Fevereiro de 2019
Inicialmente consultor e avaliador de seminovos, na sequéncia, agregando na venda
de veiculos novos. Em 2016, promovido a supervisor de vendas e pos-vendas.
Atuagao na Concessionaria Honda filial de Botucatu, SP.

e Grupo APJ/Qualita

Julho de 2011 a Julho de 2012

Consultor de vendas de veiculos novos e seminovos, financiamentos e consorcios e
avaliagao de veiculos.

Atuacdo na Concessionaria de Ourinhos, SP.



e Quricar Chevrolet
Abril de 2004 a Julho de 2011 Inicialmente, consultor de vendas de veiculos novos e
seminovos, financiamentos e consorcios. Em 2006, promovido a gerente de vendas.
Atuacgdo na Concessionaria Filial de Santa Cruz do Rio Pardo, SP.

FORMAGAO ACADEMICA

Ensino superior completo, com formacdo em Administracédo de Empresas pela
Faculdades Integradas de Ourinhos (FIO), concluida em dezembro de 2000.

HABILIDADES

Ha 21 anos trabalhando no comeércio de automoveis, com experiéncia desde
atendimento a gestéo de equipe de vendas (analises de custos, negocios, gestdo de
pessoas).

Cursos especificos na prospecgédo e abordagem de clientes.

Tecnico em descricdo e apresentacado do produto. Vasto conhecimento na avaliagéo
de seminovos.



