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Objetivos  
Consultor de Vendas de Automóveis  

 

Resumo Profissional 
Sou um profissional versátil e dinâmico com experiência sólida como Promotor de 

Merchandising e Corretor de Imóveis. Demonstro habilidades excepcionais na 

promoção de produtos e marcas em ambientes de varejo, garantindo uma presença 

marcante nos pontos de venda e impulsionando vendas. Além disso, possuo expertise 

em negociação imobiliária, ajudando clientes a encontrar a propriedade ideal e 

fechando transações bem-sucedidas. As experiências profissionais que tive me fizeram 

obeter excelente capacidade de vendas como comunicação persuasiva, visão 

estratégica e foco no atendimento ao cliente, além de empatia, capacidade de escuta 

ativa e aptidão para construir relacionamentos sólidos com os clientes. 

 

Formação 
Escolaridade:   Ensino Médio – Completo 

 

Histórico profissional 
Diageo Brasil 

Promotor de Merchandising – 2015 a 2017 

Promovia a organização do ambiente e realizava o abastecimento na cidade 



Marília/Bauru e região, realizava o gerenciamento dos espaços garantindo melhor 

exposição e visibilidade dos lançamentos da marca. 
 

CIA Imóveis 

Corretor Imobiliário - 2022 a 2023  

Realizava a venda de empreendimentos, intermediava negociações imobiliárias, desde 

a prospecção de clientes até a conclusão da transação, avaliação de propriedades, 

apresentação de imóveis, negociação de preços e condições, além de realizar plantões 

de vendas, atendimento de leads online e visitas em estabelecimentos para apresentar 

os novos empreendimentos. 

  

Vitta Residencial  

Corretor Imobiliário - 2024  

Realizava a venda de empreendimentos próprios da Vitta, desde a prospecção de 

clientes até a conclusão da transação, apresentação de imóveis no local, negociação 

de preços e condições, além de realizar plantões de vendas, atendimento de leads 

online e visitas em estabelecimentos para apresentar os novos empreendimentos. 

 

Informações complementares  
Cursos:  Instalação de insulfilmes, alarme, som e trava de automóveis – 2013 

(Presencial) 


